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Hacemos tu boda en el paraíso

RESUMEN EJECUTIVO

Hermosillo la capital  de Sonora, se encuentra considerada como la ciudad más importante del estado, en virtud de su crecimiento económico, tecnológico, social  y político; por ello vemos que su población ha aumentado significativamente y por lo tanto consideramos oportuno el establecimiento de nuestra empresa “EXPERTA EN BODA”.

EXPERTA EN BODAS, es un servicio que se ha convertido en un éxito debido a que se encargan de resolver los innumerables detalles que implica una boda y además se ajustan al presupuesto de la pareja. Siendo un concepto fresco e innovador, que brinda a la sociedad una idea en solucionar esencialmente aspectos de logística y confiabilidad. Además, conoce a fondo los mejores secretos para hacer de cualquier fiesta una experiencia ampliamente disfrutada por todos los invitados y los anfitriones también.
La empresa se encontrará constituida por tres socios bajo una sociedad anónima; el 51% como socio mayoritario el director de bodas y con el 24.5% los dos coordinadores de bodas con igualdad de obligaciones. 

Misión:

Ofrecer un evento que recordaran como la mejor decisión de toda su vida y la oportunidad de disfrutar al máximo cada detalle, con la seguridad y satisfacción de  éxito total. 

Visión: Consolidar nuestra empresa como  líder en la república mexicana dentro de diez años.
· VENTAJAS COMPETITIVAS:

Un organizador de bodas debe tener un gusto exquisito para recomendar la decoración del salón, del templo, los arreglos florales, además de una impresionante capacidad de negociación para conocer a los prestadores de servicios, verificar su profesionalismo y tener la seguridad de que lo que está ofreciendo a los novios es justo lo que ellos necesitan".

 Para ofrecer un mejor servicio, los coordinadores de boda, tomaremos un curso en el Royal Institute of Wedding Assessors, en Boston, Estados Unidos, acerca de organización de bodas con la finalidad de capacitarnos y poder ofrecer a nuestros clientes una atención de mayor calidad que nuestros competidores, lo cual nos dará una ventaja competitiva.
Durante el día de la boda dos coordinadores estarán disposición de los novios e invitados, haciéndose cargo de todo y del correcto cumplimiento del intinerario previamente diseñado por nuestro equipo.
*DISTINGO COMPETITIVO 

*ATENCIÓNAL CLIENTE EN HORARIO FLEXIBLE A PETICIÓN DEL MISMO.
*PLANEACIÓN Y ORGANIZACIÓN TOTAL DEL EVENTO.

La idea es crear la cultura que nuestra empresa esta pendiente de cada detalle del cliente y  vea que a cualquier hora podemos brindarle nuestra atención con la finalidad de satisfacer sus necesidades.
Encontramos una oportunidad de mercado cuando reflexionamos y nos dimos   cuenta de que la costumbre de que fueran los padres de las novias quienes se encargaran de la organización total de estas celebraciones ya estaba pasada de moda, y que el ritmo de vida actual en la que ambos miembros de la pareja trabajan exigía que fuera una persona externa al núcleo familiar quien se encargara de esta labor.
El estudio de mercado realizado entre los ciudadanos hermosillenses, nos proporciono que el porcentaje de personas que contraen matrimonio es de 70% en donde el 50% son matrimonios integrados por parejas jóvenes ( 20 y 35 años de edad ) y un 20% por parejas de edad madura ( 35 en adelante). Por lo tanto los meses donde se celebran el mayor número de bodas son de septiembre a marzo destacándose los meses de octubre y noviembre principalmente.
En la actualidad,  existen solamente tres empresas que se pueden catalogar como competencia directa, las cuales ofrecen el servicio similar compartiendo el mismo segmento del mercado, las cuales son ENLACE, Weadding Galery  y  MAXI EVENTOS, a pesar de su poco tiempo de establecimiento no abarcan el mercado total, dándonos la posibilidad de lograr un posicionamiento y crecimiento del mercado.
Nuestro equipo administrativo se encontrará constituido por los socios quienes serán los encargados de planear, organizar, coordinar cada una de las actividades de los eventos a desarrollar. También se contará con tres auxiliares que ayudarán en los eventos.
EL financiamiento será absorbido por los socios en la inversión inicial que se contempla alrededor  de $247,000 pesos, mismo que será realizado en partes iguales, como se contempla en el acta constitutiva. La inmersión realizada se pretende recuperar en  1 año aproximadamente. 
DESCRIPCIÓN DEL NEGOCIO
*DESCRIPCIÓN DE LA EMPRESA Y NATURALEZA DEL SERVICIO

Experta en bodas es una empresa de servicio ubicado en el poniente de la ciudad de hermosillo, dentro la plaza del sol en el local numero 42.

Nuestro servicio es reducir el tiempo que se emplea al realizar una boda, establecer costos accesibles, brindar satisfacción al cliente así como calidad y planeación detallada, tomando en cuenta hasta los mínimos detalles que se vayan presentando
En la actualidad los expertos dicen que existen dos épocas en la vida de los seres humanos en donde más dinero se gasta: cuando se van a casar y cuando nace su primer hijo. Nuestro equipo encontró una oportunidad de mercado cuando reflexionamos  y nos dimos   cuenta  de que la costumbre de que fueran los padres de las novias quienes se encargaran de la organización total de estas celebraciones ya estaba pasada de moda, y que el ritmo de vida actual en la que ambos miembros de la pareja trabajan exigía que fuera una persona externa al núcleo familiar quien se encargara de  esta labor.
El servicio que ofreceremos es por medio de paquetes, para facilitar al momento de que nuestro cliente seleccione la mejor opción para su boda.

Dichos paquetes son:
· Diamante

· Platino

· Oro

· Plata

Otra opción es que nuestros clientes podrán visitar nuestra página Web: www.expertaenbodas.com

Nuestras instalaciones tendrán un ambiente fresco, moderno y romántico, ya que nuestra finalidad es que nuestros clientes futuros al momento de entrar sientan calidez y confianza, brindándoles un servicio de calidad.
*HISTORIA DEL SURGIMIENTO DE LA EMPRESA
EXPERTA EN BODAS, surge como una idea de 3 jovenes estudiantes en busca de un concepto fresco e innovador, que implique opciones de moda y actualidad. Al analizar el mercado de demanda de bodas en la ciudad de Hermosillo Sonora, reconocimos la oportunidad de poder penetrar en dicho mercado, ya que no existe una empresa que brinde los servicios que nosotros ofrecemos y podemos englobar nuestro proyecto como una organización capaz de  brindar un servicio con calidad, y al mismo tiempo ofrecer a la sociedad la confianza y tranquilidad en atenderlos.

Nuestro proceso creativo para determinar el producto o servicio tuvo como base e siguiente esquema:
	SERVICIO
	CARACTERÍSTICA
	NECESIDAD

	Planeación de una boda
	*Consultoría continua, con ideas frescas, innovadoras que implique acciones de moda y actualidad.

*Precios accesibles

*Paquetes para novios.
	*No existe en el mercado.

*Reducir el tiempo que se emplea al laborar una boda.

 *Costos accesibles.

* Confianza; el cliente pide recibir la confianza para que éste pueda trabajar con un planeador de bodas.


*JUSTIFICACIÓN DE LA EMPRESA
En la actualidad, no existe una empresa o local que se encuentre establecido formalmente y brinde los servicio como planeador de  boda  en la ciudad de Hermosillo, Sonora; por lo tanto detectamos esa necesidad y tratamos de dar a conocer los beneficios que se obtienen al tener un planeador de bodas y  de brindar a la sociedad hermosillense no una opción mas, sino una Idea fresca e innovadora.
Satisfacer las necesidades de los clientes futuros, así como el planear y organizar bodas, en un horario flexible.  EXPERTA EN BODAS, es una empresa de servicio, su ubicación será en Plaza del Sol, local # 42 en la ciudad de Hermosillo, Sonora. 
*MISIÓN
Ofrecer un evento que recordaran como la mejor decisión de toda su vida y la oportunidad de disfrutar al máximo cada detalle, con la seguridad y satisfacción de éxito total. 

*VISIÓN
El consolidar nuestra empresa como líder en la república mexicana dentro de diez años satisfaciendo las necesidades de los clientes.
*VALORES Y FILOSOFÍA
· Experta en bodas tendrá un ambiente cálido, innovador y creativo.

· Inculcar a nuestros colaboradores la  filosofía de atención y servicio, así como la responsabilidad en su desempeño de labores.

· Los proveedores se distinguen por el cumplimiento de sus servicios así como la puntualidad.
· El uniforme que cada colaborador empleara brindara una imagen de limpieza y profesionalismo.

· Nuestros clientes futuros se sentirán conformes con el servicio que se les proporcionara ya que se llevaran consigo los beneficios ofrecidos con los productos y servicios de acuerdo a sus necesidades.
· La capacitación de los colaboradores así como proveedores reflejará el interés que deseamos proporcionar a nuestros clientes. 
· Promover en los equipos de trabajo: Responsabilidad, colaboración, integración, iniciativa, toma de decisiones, comunicación y reconocimiento mutuo
*ASPECTOS LEGALES

Es una persona moral, constituida por 3 socios, bajo una sociedad anónima; el 51% como socio mayoritario el director de bodas y con el 24.5% los dos coordinadores de bodas con igualdad de obligaciones. 

El tamaño de la empresa es considerado como micro, la cual se determino de acuerdo con la clasificación establecida por el organismo de gobierno, la Secretaria de Gobierno y fomento Industrial (SECOFI).
· Nombre del socio: Leticia Encinas Meléndrez.

Domicilio: Capistrano # 34

Fecha de nacimiento: 01 de marzo de 1970

RFC: LEMS700301RTD

· Nombre del socio: Víctor Manuel Marmolejo Ballesteros

Domicilio: Las fuentes #89

Fecha de nacimiento: 01 de noviembre de 1979

RFC: VMMB347856DRF

· Nombre del socio: Elsa Sharpe Ruiz
Domicilio: Los arcos # 123

Fecha de nacimiento: 10 de diciembre de 1979

RFC: SERF389874DRG

*VENTAJAS COMPETITIVAS
Un organizador de bodas debe tener un gusto exquisito para recomendar la decoración del salón, del templo, los arreglos florales, además de una impresionante capacidad de negociación para conocer a los prestadores de servicios, verificar su profesionalismo y tener la seguridad de que lo que está ofreciendo a los novios es justo lo que ellos necesitan"; Para ofrecer un mejor servicio, los coordinadores de boda, tomaremos un curso en el Royal Institute of Wedding Assessors, en Boston, Estados Unidos, acerca de organización de bodas con la finalidad de capacitarnos y poder ofrecer a nuestros clientes una atención de mayor calidad que nuestros competidores, lo cual nos dará una ventaja competitiva.
Durante el día de la boda, dos coordinadores estarán presente a disposición de los novios, familiares e invitados, haciéndose cargo de todo hasta de los mínimos detalles así como el cumplimiento del intineriario previamente diseñado por nuestro equipo, para lograr:
*DISTINGO COMPETITIVO

*ATENCION  AL CLIENTE EN HORARIO FLEXIBLE A PETICIÓN DEL MISMO.
* PLANEACIÓN Y ORGANIZACIÓN TOTAL DEL EVENTO.
*OBJETIVOS DE LA EMPRESA

  CORTO, MEDIANO Y LARGO PLAZO

A CORTO PLAZO.

1.- Organizar mínimo 6 eventos por mes, durante el primer semestre de operaciones. 

2.- Lograr un margen de utilidad del 30% los primeros seis meses.

3.- Aumentar el número de contactos en cada uno de los servicios que realizamos, para tener más opciones para nuestros clientes.
A MEDIANO PLAZO:

1.- CONTRATAR LOS SERVICIOS DE UNA COSTURERA  para confeccionar accesorios, vestidos de dama y algunos detalles para la boda, en junio de 2006, ya que esperamos gran demanda para los meses de octubre, noviembre y diciembre.

2.-  Abrir una sucursal en el poniente de la ciudad preferentemente por el BLVD. NAVARRETE, para dentro de un año.

3.-  Fusionarnos a algunas empresas que son nuestros proveedores o si no están de acuerdo, comprar equipo para fotos, videos, etc., con la idea de crecer y ser nuestros propios proveedores., máximo en dos años.

4.- Adquirir una unidad  de transporte para la realización adecuada de nuestro trabajo, que sea practica y nos permita traer una serie de detalles que nos ayuden a resolver problemas inesperados o situaciones creativas para la solución de emergencias.

A LARGO PLAZO:

1.-  Abrir tres sucursales para el año 2008, una en ciudad OBREGON, NOGALES Y GUAYMAS.

2.-  Preparar personal para la CREACION DE FRANQUICIA DE NUSTRA EMPRESA.

ANÁLISIS DEL MERCADO
Determinación del Mercado meta se analizó consultado al INEGI, el cual nos proporcionó los siguientes datos:
· Población Hermosillo                                                              711, 512 
· Personas entre las edades de 20 a 35 años                               250,000
· Personas entre las edades de 35 en adelante                            210,000
· Universo                                                                                   460,000
· Mercado Potencial                                                     230,000  si compran (50%)
· Inversión Real                                                            140,000  si compran (60%)
· Mercado Latente                                                          90,000  no compran (40%)
· INVERSIÓN INICIAL                                              $ 210,000 pesos
Con los datos obtenidos de nuestro mercado meta, decidimos realizar una encuesta a personas, que fueron escogidas aleatoriamente y obtuvimos los siguientes resultados:
1. Existe demanda del servicio.

2. No existe una compañía que brinde el 100% un servicio como el nuestro.

3. El mercado tiene disposición para contratar un servicio de planeador de bodas, ya que muchas de las parejas les es imposible organizarla por sus trabajos.

El análisis del mercado realizado fue por medio de una encuesta como se menciono anteriormente tanto a hombres como a mujeres, con una muestra de 200 personas, enfocándonos en las personas entre las edades 20 años en adelante.
*LA COMPETENCIA

Nuestra competencia seria de forma indirecta ya que existen empresas como  Wedding Galery, Enlace y Maxi Eventos, entre otras; las cuales son empresas que venden productos y servicios  para bodas pero no se dedican a la planeación y organización total del evento.
*BARRERAS DE ENTRADA

Como empresa de servicio en la planeacion y organización de bodas, tenemos el conocimiento que  Wedding Galery es un grupos de empresas que se asociaron con la finalidad de vender sus productos y servicios (bebidas, vestido de novia, salones de eventos, velas, fotografía, florería, entre otras), pero su debilidad es que no existen bastantes opciones de proveedores, además de tener precios elevados.
Por otra parte Maxi Eventos maneja paquetes de boda, pero no cuentan con  coordinadores de boda en el momento del evento, al igual que la empresa Enlace.
Las barreras de entrada que nosotros consideramos es indirecta con respecto a las promociones y precios que la competencia maneja; de manera directa seria la creación de una empresa similar que ofrezca los mismos servicios que Experta en Bodas, o bien que exista un bloqueo entre las tiendas que venden artículos para bodas y tengan un papel importante en el mercado con el fin de desprestigiar nuestro negocio.
* PROMOCIÓN


El promocionar a nuestra empresa, nos da como resultado la comunicación e información de nuestro servicio hacia las personas. A través de nuestro equipo de colaboradores iniciaremos la planeación de la promoción conforme a diferentes aspectos:

1. Promoción exclusiva en el mes de Febrero.  ( Día del Amor y la Amistad)

2. Descuento del 10% si el cliente paga mas del 50% del total  en l primer pago.
3. Se realizará un evento una vez al año, en la ciudad de Hermosillo donde Experta en Bodas y patrocinadores, darán a conocer las nuevas tendencias y brindaran consultoría para hacer de esa noche un evento excepcional. Además se ofrecerán descuentos y regalos.
4. Al momento de contratar nuestros servicios, Experta en Bodas, te regalará tu primera despensa así como un regalo sorpresa.

Como todo negocio a su inicio es importante el  hacer promoción para que la gente sepa de los servicios, por lo tanto consideramos empezar con promoción de radio, volantes y sobre todo nuestra pagina Web, donde se podrá escoger nuestras diferentes opciones y hacer su propio paquete de novias. 
*ENCUESTA DE LA INVESTIGACIÓN DEL  MERCADO

Esta encuesta se realiza con el fin de determinar las necesidades de nuestros futuros clientes e iniciar una empresa que presente servicios de organización de bodas, de acuerdo a las necesidades y preferencias de ustedes.

Instrucciones:

Marque con una X su respuesta en las siguientes preguntas:

1. CONOCE ALGUNA EMPRESA QUE LLEVE ACABO LA PLANEACION TOTAL DE UNA BODA, EN LA CIUDAD DE HERMOSILLO? 

SI  (        )               NO (         )

2. SI TU RESPUESTA FUE SI, MENCIONA EL NOMBRE DE ESTA:

----------------------------------------------

3. HAS RECURRIDO A LA NECESIDAS DE PODER CONTRATAR UNA EMPRESA QUE BRINDE EL SERVICIO DE PLANEAR UNA BODA TOTAL?

      SI  (         )              NO  (         )

4. LE OTORGARIAS LA CONFIANZA, A UNA EMPRESA BIEN ESTABLECIDA EL PODER PLANEAR Y ORGANIZAR TU BODA?

        SI   (       )               NO (          )

5. QUE TEGUSTARIA  QUE  UNA EMPRESA DE PLANEACION DE BODAS 

TE OFRECIERA? En numera del 1 al 10 tomando en cuenta de que el número 1 es lo que mas deseas:

RAPIDEZ     (   )     CONFIANZA     (    )         PRECIOS     (   )    ASESORIA        

INNOVACIONES E IDEAS     (   )       CALIDAD    (   )      PUNTUALIDAD     (   )                    

HONESTIDAD     (  )      RESPONSABILIDAD  (       )         OTROS     (   )

Gracias por su tiempo, espere próximamente la apertura de EXPERTA EN BODAS, Hacemos tu boda en el paraíso!

*RESULTADOS OBTENIDOS DE LA ENCUESTA

Experta en Bodas realizó una investigación de mercados para determinar las necesidades de nuestros futuros clientes; se realizo una encuesta con una muestra de 200 personas entre las edades de 20 años en adelante, y los resultados fueron los siguientes.

El 85% de las personas encuestadas no conocen una empresa que lleve acabo la planeación total de una boda.

El 15% señalo conocer a empresas establecidas que manejan paquetes nupciales como: ENLACE (20%), Weadding Galery (30%)  y  MAXI EVENTOS (40%)  entre otros (10%).

Un punto muy importante a señalar, dichas personas encuestadas han recurrido a la necesidad de querer contratar  una empresa que brinde el servicio lo cual impacto con un 75%. 

Experta en bodas reconoce que el 90% de las personas encuestadas le darían la confianza a una empresa que organizara el evento total sin ningún retraso.

Como resultado de la pregunta numero 5 de la encuesta realizada, en numerada del uno al diez, tomando en cuenta que el número 1 es la prioridad para el cliente:

1. confianza.

2. precios.

3. asesoría.

4. calidad.

5. innovaciones e idea.

6. responsabilidad.

7. honestidad.

8. puntualidad.

9. rapidez.

10. otros.
EQUIPO ADMINISTRATIVO


EXERTA EN BODAS, en una empresa que está registrada como sociedad anónima de CV. ; por el tipo de negocio es fundamental que los socios y los empelados entiendan el papel fundamental que desempeña el cliente, debido a que el negocio es pequeño y se requiere de poco personal para su buen funcionamiento se pondrá especial atención  en la selección del mismo el cual estará conformado como se muestra en el organigrama.
*ORGANIGRAMA
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Para ofrecer un mejor servicio, los coordinadores de boda, tomaremos un curso en el Royal Institute of Wedding Assessors, en Boston, Estados Unidos, acerca de organización de bodas con la finalidad de capacitarnos y poder ofrecer a nuestros clientes una atención de mayor calidad que nuestros competidores, lo cual nos dará una ventaja competitiva.

*EXPERIENCIAY RESPONSABIIDAD DE CADA PERSONA

En nuestra empresa damos especial atención al personal, buscando un ambiente laboral sano y una participación activa, propiciando el desarrollo integral de cada uno de nuestros colaboradores. Estamos convencidos que el elemento más importante es la alta capacidad del personal.
DIRECTOR GENERAL:

Es responsable de la administración de su equipo de trabajo, dentro de un clima de confianza, comunicación y desarrollo integral, como socio mayoritario.
COORDINADORES DE BODA:

Experta en bodas cuenta con 2 coordinadoras, las cuales tienen la responsabilidad de la selección, inducción y entrenamiento de cada una de sus colaboradores, con el fin de favorecer  su buen desempeño y permanencia.
Las funciones de los coordinadores serán creativos y proposititos que faciliten la comunicación y el logro de los objetivos comunes:

· Presentar los paquetes de boda.

· Elaborar contratos  pagares.

· Agendar el evento.

· Encargarse del cobro de los pagos señalados y depositarlos en la cuenta de la empresa.

· Pagar a proveedores.

· Mantener contacto con el cliente en el transcurso de la organización del evento.

FUNCIÓN DE LOS COLABORADORES:

Tienen la responsabilidad de auxiliar a los coordinadores de boda para que se realice un excelente trabajo que sean eficientes y eficaces; siempre dispuestos a mejorar su desempeño y lograr la mejorar continúa, participando en los eventos que se organicen.
                                                    *CONSULTORES
Experta en bodas tiene consultores quienes brindan su experiencia y conocimiento para mejorar la empresa.

NOMBRE                                                  ÁREA DE CONSULTA

	C.P. RODRIGO SOTOMAYOR ELÍAS
	CONTABILIDAD

	SR. LEON MAYORAL 
	MERCADOTECNIA Y PUBLICIDAD

	DR. AMADO OLIVARES
	PLANES DE NEGOCIO


*ADMINISTRACIÓN DE SUELDOS Y SALARIOS DE LOS COLABORADORES

El personal será reclutado por medio de anuncios en el periódico el Imparcial y cada coordinador de bodas realizara la selección y contratación de su colaborador.

La política de la empresa es dar a los empleados mejores condiciones que lo que la ley exige. El objetivo es obtener y adecuar el ambiente de trabajo para que sea el óptimo. Además ofrece a sus colaboradores el 10% de las ventas mensuales. Tanto el coordinador de bodas como su colaborador tendrán una junta diariamente.

Consideramos la importancia del trabajo por lo tanto los colaboradores recibirán premios como el empleado del mes. 


Los beneficios de cada colaborador son: infonavit, seguro social y vacaciones estipulada por la ley.

El desempeño será evaluado cada semana en una reunión para obtener los resultados de cada evento y detectar los pros y contras que se encontraron.

RIESGOS CRÍTICOS
Tenemos conocimiento de que todas las empresas sufren o tienen riesgos, por lo tanto, la capacitación, la organización y la planeación adecuada nos ayudará a enfrentar dichos riesgos. 

QUE TIPOS DE RIESGOS NOS PODEMOS ENFRENTAR?

1. El no realizarse los  eventos programados
2. Tener errores en la coordinación de eventos.

3. Incremento inesperado del precio de los servicios de los proveedores.

Por lo tanto, la comunicación constante entre los proveedores y miembros de la organización y la prevención nos da una oportunidad de poder enfrentar dichos riesgos.

* OPORTUNIDADES
Encontramos la oportunidad de mercado cuando reflexionamos y nos dimos   cuenta de que en México existe la costumbre de que los padres de las novias son los que se encargaran de la organización de estas celebraciones, pero en la actualidad el ritmo de vida  es diferente ya que muchas parejas trabajan, por lo tanto nuestra empresa es un servicio innovador y de gran calidad para la satisfacción de los clientes por ello pensamos ganar gran demanda. 
Existe mínima competencia y consideramos que la podemos superar en 9 meses ya que nuestro propósito es obtener LEALTAD DE MARCA.
* RESISTENCIA AL CAMBIO
El hecho de pensar el invertir en una persona profesional que ayude a reducir el trabajo para la planeación de una boda, existe la resistencia en aceptar  realizar dicha inversión por diferentes motivos. La planeación de una boda, debe de llevar un concepto fresco, innovador, que implique opciones de moda y actualidad; ya que esto puntos brinda a los novios  un interés al planear su evento reduciendo así gastos, tiempo y stress.
Actualmente una boda, es planeada en su mayoría  por la madre de la novia y en ocasiones es compartido con la madre del novio. Comprendemos que los cambios se dan a cada rato y estos son muy constantes, el hecho de pensar de invertir en una persona profesional que ayude reducir el trabajo para la planeación de una boda, existe una  resistencia  al cambio a la cultura ya establecida. Esta resistencia es dada por diversas razones:

· Por existir una  tradición

· Tener miedo.

· Falta de confianza

·  No querer invertir,

· Perdida de tiempo

PRÓNOSTICOS FINANCIEROS

Experta en bodas S.A. de C.V.
Balance General al 31 de Diciembre del 2005.

	Activos
	
	
	

	     Circulante
	
	
	

	          Bancos
	$41,453
	
	

	          Clientes
	245,000
	
	

	      Fijos
	
	
	

	         Mobiliario y Equipo
	30,000
	
	

	         Depreciación Mobiliario y Equipo
	    (250)
	
	

	         Equipo de Computo
	37,500
	
	

	         Depreciación
	    (938)
	
	

	         Equipo de reparto
	100,000
	
	

	         Depreciación 
	  (2,083)
	
	

	         Papelería
	1000
	
	

	     Diferido
	
	
	

	         Deposito en garantía
	9000
	
	

	TOTAL DE ACTIVOS
	
	
	$460,682

	Pasivos
	
	
	

	     Circulante
	
	
	

	         Proveedores 
	$100,000
	
	

	         Acreedores diversos
	    30,000
	
	

	TOTAL DE PASIVOS
	
	$130,000
	

	Utilidad del Periodo 
	
	    30,682
	

	Capital Social 
	
	300,000 
	

	Total 
	
	$330,682
	

	
	
	
	$460,682


Experta en bodas S.A. de C.V.

Estado de Resultados periodo del 01 al 31 de Diciembre del 2005.
	Ingresos 
	
	$780,000
	

	Costo
	
	  480,000
	

	Utilidad Bruta
	
	  300,000
	

	Gastos
	
	
	

	Mobiliario y equipo 
	 30,000
	
	

	Renta del local 
	   9,000
	
	

	Deposito 
	   9,000
	
	

	Energía eléctrica
	      500
	
	

	Agua
	      100
	
	

	Internet
	       600
	
	

	Teléfono
	       300
	
	

	Papelería
	    2,000
	
	

	Aire acondicionado del local 
	  20,000
	
	

	Seguridad del local 
	    2,100
	
	

	Equipo de computo 
	  37,500
	
	

	Publicidad
	  10,000
	
	

	Equipo de reparto 
	100,000
	
	

	Combustible
	    4,000
	
	

	Sueldos
	  10,000
	
	

	Comisiones 
	  12,000
	$247,100
	

	Utilidad antes de impuestos
	
	    52,900
	

	ISR por pagar (32%)
	
	    16,928
	

	PTU por pagar (10%)
	
	      5,290
	

	Utilidad después de impuestos
	
	$  30,682
	



Firma del Gerente




Firma del Contador
PAQUETES NUPCIALES



Menú
"Entremés, Paté o Queso Finas Hierbas por mesa."

Platillo a 3 tiempos a Base de Suprema de Ave o Filete de Res. 

Pastel (Según el Número de Invitados) Home Cake


Bebidas 
Una Botella de Whisky Chivas Regal,Buchanas,Johnny Walker Etiqueta Negra por mesa.
Una Botella de Champagne Moet Chandon para los novios. 
8 Botellas de Vino Espumoso y Cerezas para el Brindis. 
Descorche de 4 a 10 Botellas de Vino o Licor en el Evento (de acuerdo al numero de personas) 
Barra libre de Refrescos por 5 horas. 
Café Americano 
Servicio de Bar. (Copeo)
Decoración
Centros de Mesa en Flor Natural.

Ramo de Novia, botón para el novio, centro de mesa novios y el moño del carro

 
Equipo
"Montaje, Loza, Cristalería, Plaqué y Plato Base."  
Menús Personalizados por Mesa 

Especiales 

50% de Descuento en la Renta del traje para el Novio y 10% para sus invitados (“Porte formal”) 
Personal de servicio
Servicio de Meseros en la Recepción. 
Servicio de Meseros en la Ceremonia Civil. 
Supervisor o Capitán de Meseros. 

Ambientación
Banda Musical por 5 horas en la Recepción (Sujeto a disponibilidad). 
Música instrumental en vivo para la Ceremonia Civil y Cena. 
Cortesía ¡Estacionamiento sin costo!
Salón para Ceremonia Civil con Montaje y Cristalería. 
Degustación de platillos para 2 personas 

Promoción 
Si su Boda se realiza cualquier día de domingo a jueves recibirá un 15% de Descuento. 
En cualquier día de la semana a un horario de 12:00 a 17:00 hrs. reciba un 15% de Descuento. 
10% de Descto. en la contratación del salón para su Despedida de Soltera con Menú de Merienda. 
Se aplican restricciones. 


Menú 
"Entremés, Paté o Queso Finas Hierbas por mesa." 
Platillo a 3 tiempos a Base de Suprema de Ave o Filete de Res. 
Pastel (Según el Número de Invitados) Home Cake

Bebidas 
Una botella de Whisky Chivas Regal,Buchanas o Johny Walker Etiqueta Negra por mesa. 
Descorche de 4 a 10 Botellas de Vino o Licor en el Evento (de acuerdo al número de personas) 
Barra libre de Refrescos por 5 horas 
Café Americano 
Servicio de Bar. (Copeo)

Decoración 
Centros de Mesa en Flor Natural.
Ramo de Novia, botón para el novio, centro de mesa novios y el moño del carro

Equipo 
Menús Personalizados por Mesa 
"Montaje, Loza, Cristalería, Plaqué y Plato base." 
Personal de Servicio
Servicio de Meseros en la Recepción. 
Servicio de Meseros en la Ceremonia Civil. 
Supervisor o Capitán de Meseros. 

Ambientación 
Banda Musical por 5 horas en la Recepción (Sujeto a disponibilidad). 
Cortesía 
Salón para Ceremonia Civil con Montaje y Cristalería. ¡ESTACIONAMIENTO SIN COSTO! 
Degustación de platillos para 2 personas 

Especiales 
"50% de Descuento en la Renta del Traje para el Novio, y 10 % para sus invitados (opcional)." 

Promoción 
Si su Boda se realiza cualquier día de domingo a jueves recibirá un 15% de Descuento. 
En cualquier día de la semana a un horario de 12:00 a 17:00 hrs. reciba un 15% de Descuento. 
10% de Descto. en la contratación del salón para su Despedida de Soltera con Menú de 


Cortesía 
Salón para Ceremonia Civil con Montaje y Cristalería. ¡ESTACIONAMIENTO SIN COSTO! 
Degustación de platillos para 2 personas 

Especiales 
"50% de Descuento en la Renta del Traje para el Novio, y 10 % para sus invitados (opcional)." 

Promoción 
Si su Boda se realiza cualquier día de Domingo a Jueves recibirá un 15% de Descuento. 
En cualquier día de la semana a un horario de 12:00 a 17:00 hrs. reciba un 15% de Descuento. 
10% de Descto. en la contratación del salón para su Despedida de Soltera con Menú de 
Merienda. 
Se aplican restricciones. Además te damos el 50% de descuento en cualquier renta de nuestras limosinas, clásicas o modernas.

Equipo 
"Montaje, Loza, Cristalería, Mantel blanco de encaje y servilletas de tela.
Personal de Servicio
Servicio de Meseros en la Recepción. 
Servicio de Meseros en la Ceremonia Civil. 
Supervisor o Capitán de Meseros. 

Ambientación 
Grupo Musical Versátil o música norteña
 (Sujeto a disponibilidad). 

Cortesía 
¡ESTACIONAMIENTO SIN COSTO! 
Especiales 
“25% de Descuento en la Renta del Traje para el Novio, y 10 % para sus invitados (opcional)." 
Promoción 
Si su Boda se realiza cualquier día de Domingo a Jueves recibirá un 15% de Descuento. 
En cualquier día de la semana a un horario de 12:00 a 17:00 hrs. reciba un 15% de Descuento. 
10% de Descto. en la contratación del salón para su Despedida de Soltera con Menú de 
Merienda. 
Se aplican restricciones. Además te damos el 25% de descuento en cualquier renta de nuestras limosinas, clásicas o modernas.


Menú 
Barbacoa de res, ensalada verde y pure de papas ó piernil al horno pure de papas o de manzana y ensalada cesar.

Bebidas 
Una botella de Buchanas o Ron Don pedro reposado, por mesa. 
Descorche de 4 a 10 Botellas de Vino o Licor en el Evento (de acuerdo al número de personas) 
Barra libre de Refrescos por 5 horas 
Café Americano 
Servicio de Bar. (Copeo)

Decoración 
Ramo de Novia, botón para el novio, centro de mesa novios, centro de mesas artificiales
y el moño del carro
Equipo 
"Montaje, Loza, Cristalería, Mantel blanco de algodón y servilletas de tela.

Personal de Servicio
Servicio de Meseros en la Recepción. 
Servicio de Meseros en la Ceremonia Civil. 
Supervisor o Capitán de Meseros. 

Ambientación 
Grupo Musical Versátil o música grupera (Sujeto a disponibilidad). 
Cortesía 
Ramo de la Novia

Especiales 
“25% de Descuento en la Renta del Traje para el Novio, y 10 % para sus invitados (opcional)." 

Promoción 
Si su Boda se realiza cualquier día de Domingo a Jueves recibirá un 15% de Descuento. 
En cualquier día de la semana a un horario de 12:00 a 17:00 hrs. reciba un 15% de Descuento. 
10% de Descto. en la contratación del salón para su Despedida de Soltera con Menú de Merienda.  Se aplican restricciones. 

BIBLIOGRAFÍA

· El Emprendedor del Éxito
 Guía de planes de Negocio, Rafael Alcaraz Rodríguez.

· Tradiciones y costumbres de bodas

Le ofrecemos los mejores recuerdos para la organización de su boda, despreocuparse de los problemas y del tiempo, nosotros lo hacemos por usted. L e ayudaremos a que disfrute su boda. ... Ya tienes los recuerdos para tu boda?.. ... Tratándose de tu boda tienes que poner atención hasta el mínimo ... el día de la boda y en tu vida de casada 
www.bodasbridalbliss.com/bridalbliss/TradicionesyCostumbre/tradiciones.htm 
 

· PAGINA WEB: http://www.bodasbridalbliss.com/index.htm
· Tu boda :: www.quenlla.com

Compartir y disfrutar el tiempo juntos es el objetivo de cualquier pareja al casarse y celebrar su luna de miel. Cero preocupaciones, tensiones y evadirse de todo aquello que les pueda recordar la rutina diaria. ... para que tu luna de miel ... tu disposición para esa fecha tan señalada. La boda, el banquete, los invitados, la luna de miel...toda la compleja organización, nosotros la hacemos ... 
www.quenlla.com/web/secciones/12tuboda.html 
Más páginas de quenlla.com 
· Boda Web - Tu boda en internet

Cuarteto de Cuerdas - Musica Clásica - Amenizaciones - Bodas - Banquetes - Eventos Sociales - Ofrezca algo diferente ... Boda Web, la web de vuestra boda con fotos, mensajes de ... la boda. Es rápida, en 1 semana os la montamos (hacemos actualizaciones bodaweb.elvira-cardenas.com 
Más páginas de bodaweb.elvira-cardenas.com 
AGRADECIMIENTO

DR. AMADO OLIVARES LEAL

 
De la manera más atenta agradecemos sus finas atenciones, durante el curso de laboratorio de mercadotecnia, y su apoyo constante en la elaboración de nuestro plan de negocios,  con la seguridad y confianza de que sus conocimientos  y experiencias impartidas nos serán de gran utilidad tanto en forma personal como profesional.
MUCHAS GRACIAS!!!
Atentamente:

Leticia Encinas Meléndrez

Elsa Sharpe Ruiz

Víctor Marmolejo
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